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IGP : baisse des volumes exportés, en
accord avec la récolte 2014
Après un 1er trimestre prometteur, les quantités
exportées de vins IGP produits en Languedoc­
Roussillon ont connu une baisse globale sur le
reste de l’année 2015. Au final, en 2015, ce sont
2 834 milliers d’hectolitres de vins IGP qui ont
été exportés, soit une baisse de 7 % en volume
par rapport à 2014. Cette diminution est en
adéquation avec la baisse des volumes récoltés
en IGP en 2014 par rapport à 2013 (­ 7 %),

sachant que la mise en vente des vins est possible dès le
mois de janvier suivant la récolte. En 2015, le montant total
issu de ces transactions s’élève à 626 millions d’euros. Ce
montant est quasi stable par rapport à 2014 (+ 0,6 %) ; la
baisse des volumes exportés étant compensée par
l’augmentation du prix moyen des vins.

AOP : stabilité des quantités exportées
De janvier à juillet 2015, les exportations de
vins AOP produits en Languedoc­Roussillon
ont globalement connu une hausse (+ 7 %),
suivie d’une baisse sur le reste de l’année
(­ 10 %). Finalement, sur l’année 2015, les
quantités de vins AOP vendues à l’étranger
s’établissent à 606 milliers d’hectolitres, soit
une quasi stabilité par rapport à 2014 (­0,3 %).
Seuls les vins tranquilles rouges et rosés, soit
86 % des volumes de vins AOP exportés,

s’exportent davantage qu’en 2014 (+ 0,8 %). Ces
exportations représentent un total estimé à 210 millions
d’euros, soit 6 % de plus qu’en 2014. Cette augmentation
est donc le seul fait d’une hausse du prix moyen à l’export
qui passe de 326 €/hl à 347 €/hl en 2015.

Valeur

Volume

En 2015, les quantités exportées de vins IGP produits en Languedoc­Roussillon, reculent de 7 %, conformément à la baisse
des volumes récoltés en 2014. Cette diminution contraste avec le dynamisme des autres régions françaises
(+ 1,8 % en volume). Ainsi, en un an, sur le marché des exportations de vins français IGP, le Languedoc­Roussillon perd un
peu de terrain, même si son poids reste prédominant (75 % en volume).
Les volumes exportés de vins AOP en 2015 sont quasi stables par rapport à 2014. Les prix moyens à l’export continuent de
progresser, permettant une hausse en valeur (+ 6 %). Malgré cela, le prix moyen des vins AOP produits en Languedoc­
Roussillon reste 2 fois moins élevé que celui des vins AOP produits dans les autres régions françaises (hors Champagne).
Si les ventes régionales de vins IGP ciblent principalement des pays d’Europe occidentale, celles des vins AOP s’orientent
davantage vers des pays plus lointains (Chine, Etats­Unis,...).

Bilan 2015 des exportations de vins AOP et IGP
produits en Languedoc­Roussillon

Les exportations de vins produits en Languedoc­Roussillon

Valeur

Volume

Source : traitements Sriset d'après Douane ­ publication du 5 février 2016
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Quelle place pour le Languedoc­Roussillon dans les
exportations de vins français ?
Les vins IGP produits en Languedoc­Roussillon
représentent 75 % des vins IGP français exportés (en
volumes). Cette part est cohérente avec le poids que
représente le Languedoc­Roussillon en terme de
superficies en vignes de vins IGP. Entre 2014 et 2015,
cette part a légèrement diminué (­ 1,6 point). En effet,
alors que les exportations de vins IGP produits en
Languedoc­Roussillon sont en baisse (­ 7 %), celles des
vins des autres régions françaises sont en hausse
(+ 1,8 % en volume).
Les vins AOP produits en Languedoc­Roussillon
représentent en 2015, 11 % des volumes de vins AOP
exportés par la France (hors Champagne). En revanche,
en valeur, cette part n’est que de 5 %. Cette différence

s’explique par le fait que les vins AOP du Languedoc­
Roussillon, se vendent à l’étranger à un prix en moyenne
deux fois plus bas que les autres vins AOP français (3,5 €/l
contre 7,6).

Part de marché des vins produits en Languedoc­Roussillon

Source : traitements Sriset d'après Douane ­ publication du 5 février 2016

La part des vins produits en Languedoc­Roussillon dans les exportations nationales

Source : traitements Sriset d'après Douane ­ publication du 5 février 2016

OCM viticole
L’organisation commune des marchés (OCM) dans le secteur
agricole prévoit des dispositions spécifiques pour le secteur
vitivinicole.

La réforme de l’OCM vitivinicole en 2008 introduit de nouveaux
signes de qualité et d’origine pour le vin. La segmentation de
l’offre de vin est, depuis 2009, similaire à celle des autres
produits alimentaires.

Les vins peuvent désormais bénéficier d’une appellation
d’origine protégée (AOP) ou d’une indication géographique
protégée (IGP). Dans le cas contraire, ils sont dénommés vins
sans indication géographique (VSIG).

Déclaration de récolte et vente de vins
La demande de revendication en AOP ou IGP faite par un
viticulteur dans sa déclaration de récolte ne préjuge pas totalement
de la classification qu’il usera lors de la vente de sa production.

En fonction de la demande de consommation et des cours des
différents produits, le viticulteur peut en effet déclasser son vin et le
commercialiser en vin SIG alors que dans sa déclaration de récolte,
il demandait la classification de ce même vin en IGP, voire en AOP.

Ce phénomène de déclassement est difficilement quantifiable et
aucune statistique n’existe pour l’heure sur ce sujet. Pourtant, le
succès grandissant des vins de cépage et les volumes observés
sur les marchés de vins SIG laissent penser que la pratique est
de plus en plus courante.
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Zoom sur les IGP Pays d’Oc
En Languedoc­Roussillon, les vins IGP Pays d’Oc
représentent 85 % des quantités de vins IGP exportées.
Les vins de Pays d’Oc sont moins touchés par la baisse
des ventes à l’étranger, que les autres (­ 5 % contre ­ 16
%). Malgré la baisse des volumes exportés, le montant
issu des transactions progresse en 2015 par rapport à
2014 (+ 1,5 % en valeur), grâce à l’augmentation du prix
moyen. En effet, le prix moyen à l’export des vins IGP
Pays d’Oc s’est accru de 7 %, passant de 210 €/hl à 224.
Dans le même temps, sur le marché du vrac, les cours de
ces vins connaissent également une hausse (+ 10 %). Si
la hausse des prix moyens est plus soutenue sur le
marché du vrac qu’à l’export (cf graphique), les prix
moyens à l’export sont entre 2 ou 3 fois supérieurs. Cette
différence de niveaux peut s’expliquer par le fait, que le
prix à l’export prend en compte la marge des négociants
et par le mode conditionnement qui peut être différent (la
vente en bouteilles serait plus répandue à l’export et
aurait une valorisation plus forte que la vente en vrac).

La meilleure valorisation pour la majorité des
appellations AOP se poursuit
Dans la lignée de 2014, les vins des principales
appellations AOP du Languedoc­Roussillon, connaissent
en 2015 une amélioration de leur prix moyen à l’export.
L’appellation Faugères enregistre la plus forte hausse,
avec un prix moyen passant de 433 €/hl à 526, soit
+ 22 %. En revanche, le Fitou et le Saint­Chinian font
figure d’exception avec une quasi stabilité (respecti­
vement ­ 1,6 €/hl et + 1,1 €/hl).
En représentant 22 % des volumes de vins AOP exportés,
le Corbières reste en 1ère position, malgré une baisse de
9 % de ses ventes à l’étranger. La hausse de son prix
moyen (+ 22 €/hl sur un an) limite la baisse des montants
issus de ces transactions (­ 2 %).
Avec 11 % d’augmentation des quantités vendues à
l’étranger et une hausse du prix moyen de 19 €/hl, le bilan
2015 est très positif pour les vins Languedoc. Désormais,
ceux­ci talonnent de très près les vins d’appelation
Corbières, en terme de quantités vendues à l’étranger
(21 %).
L’appellation Minervois est en perte de vitesse, avec
­ 14 % de quantités exportées par rapport à 2014 (comme
le Faugères). L’augmentation de son prix moyen
(+ 31 €/hl) permet de limiter la baisse des montants des
ventes.

Augmentation plus soutenue des prix moyens
en vrac qu'à l'export

Sources : Prix moyen à l'export : traitements Sriset d'après Douane ­ publication
du 5 février 2016
Prix vrac ­ 1ère mise en marché : FranceAgriMer

Remarque : Ce graphique vise à montrer l’évolution des prix
moyens des vins IGP Pays d’Oc à l’export et en vrac. Il ne
donne pas d’information sur les niveaux de prix.

Source : traitements Sriset d'après Douane ­ publication du 5 février 2016

Zoom sur les AOP

Méthodologie
En 2012, pour la première fois, il est possible d’évaluer la part
réelle des vins produits en Languedoc­Roussillon dans les
exportations françaises pour les catégories AOP et IGP. En
effet, une précision supplémentaire est devenue obligatoire
pour les vins dans la déclaration d’échange de biens à
compter du 1er janvier 2012. La sélection des vins produits
dans l'ex­région résulte d’une sélection faite sur les codes
produits (nomenclature NGP9) déclarés par les exportateurs.

Une partie des vins produits dans le Gard reste néanmoins
impossible à cerner car les codes produits ("AOP Côtes du
Rhône" et "AOP Côtes du Rhône Village") portent sur un
territoire majoritairement situé en PACA et en Rhône­Alpes,
ce qui justifie la non prise en compte pour cette analyse de
ces codes produits dans le champ des vins produits en
Languedoc­Roussillon.
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Des exportations de vins IGP concentrées
vers l’UE
Malgré une baisse des exportations à destination
des pays de l’Union européenne (­ 8,3 % en
volumes), l’UE reste le premier client des vins
IGP produits en Languedoc­Roussillon. Ainsi,
2 044 milliers d’hectolitres, soit 72 % des exporta­
tions, sont vendus à destination des pays
membres. En revanche, en valeur le montant
issu de ces transactions reste stable (+ 0,2 %),
grâce à une augmentation du prix moyen
(+ 17 €/hl), qui reste cependant en­deçà de la
moyenne (205 €/hl contre 221 €/hl).
L’essentiel des baisses en volumes et en valeur
est supporté par deux pays stratégiques pour les
vins IGP du Languedoc­Roussillon : le Royaume­
Uni et surtout l’Allemagne.
En achetant 26 % des volumes de vins IGP
exportés, l’Allemagne constitue le premier pays
acheteur. Loin devant les Pays­Bas, cette
position de leader est cependant fragilisée. En
effet, en 2015, les ventes sont en net recul par
rapport à 2014 (­ 15 % en volume et ­ 3 % en
valeur). Dans le même temps, les exportations
de vins IGP produits par les autres régions
françaises et à destination de l’Allemagne
progressent (+ 5 % en volume et valeur). Ainsi,
en un an, le poids du Languedoc­Roussillon
dans les exportations françaises de vins IGP vers
l’Allemagne est en légère baisse (­ 2,6 points),
même s’il reste très majoritaire (84 % en 2015
pour les volumes).
Pour le Royaume­Uni, le bilan 2015 est
également morose : les ventes vers ce pays sont
en baisse (­ 9 % en un an), et la meilleure
valorisation arrive seulement à limiter la
diminution en valeur (­ 3 %). Au palmarès, il
arrive en 4ème position, cédant ainsi la 3ème place
à la Belgique, dont les importations sont stables
en volumes et progressent en valeur (+ 11 %).
La Chine arrive en 5ème position. Après des
ventes très dynamiques entre 2013 et 2014, les
exportations continuent à augmenter entre 2014
et 2015 mais de manière beaucoup moins
soutenue (+ 4 % en volume et + 10 % en valeur).

Les exportations par destination

Source : traitements Sriset d'après Douane ­ publication du 5 février 2016

L'UE reste le premier client

Net recul des exportations vers l'Allemagne

Source : traitements Sriset d'après Douane ­ publication du 5 février 2016

Source : traitements Sriset d'après Douane ­ publication du 5 février 2016

Sur les autres pays stratégiques, en termes de débouchés pour les
vins IGP, les volumes exportés sont souvent stables par rapport à
2014, et la meilleure valorisation, permet une augmentation en
valeur.

© Global Administrative Areas 2015, pour les limites administratives

© Global Administrative Areas 2015,
pour les limites administratives
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Des vins AOP qui s’exportent vers des pays
plus éloignés
Par rapport aux vins IGP, les vins AOP du
Languedoc­Roussillon s’exportent davantage
vers des pays plus lointains. L’UE est cependant
le débouché n°1, avec 46 % des volumes
exportés. Mais elle perd du terrain. C’est la seule
zone vers laquelle les ventes diminuent (­ 15 %
en volumes et ­ 8 % en valeur). L’Asie, en
revanche, s’avère une destination de plus en
plus porteuse (+ 27 % en volume et en valeur sur
un an).
Contrairement aux vins IGP, pour lesquels le
classement des marchés étrangers est presque
le même pour les valeurs et les quantités
exportées, le positionnement varie fortement
pour les vins AOP selon le paramètre que l’on
retient, valeur ou quantité. En effet, le prix moyen
à l’export des vins AOP produits en Languedoc­
Roussillon varie en 2015 pour les dix premiers
clients de 2,54 €/l pour les exportations vers la
Belgique à 5,59 €/l pour les ventes au Japon.
Avec 25 % des quantités de vins AOP exportées
vers la Chine, ce pays constitue le premier
débouché (en volume et en valeur). Dans la
continuité de 2014, les exportations vers la Chine
des vins AOP produits en Languedoc­Roussillon
sont en très forte progression (+ 39 % en volume
et en valeur). Dans le même temps, celles des
vins AOP produits dans les autres régions
françaises (hors Champagne), progressent mais
de manière moins marquée (+ 27 % en quantité
+ 24 % en valeur). Ainsi, la part de marché (en
volume) du Languedoc­Roussillon dans les
achats de vins AOP français par la Chine
progresse encore pour atteindre 21 % (+ 1,4
point entre 2014 et 2015 et + 8,8 points entre
2012 et 2015). Le prix moyen à l’export vers la
Chine s’établit à un niveau bas (2,7 €/l), ce pays
n’achetant quasiment que des vins tranquilles
rouges et rosés (en moyenne moins cher que les
autres vins AOP).
En 2015 (tout comme en 2014), sur le marché
états­unien, la progression des vins AOP du
Languedoc­Roussillon est meilleure que celle des
vins AOP produits dans les autres régions
françaises, hors Champagne (21 % en valeur

Source : traitements Sriset d'après Douane ­ publication du 5 février 2016

Source : traitements Sriset d'après Douane ­ publication du 5 février 2016

La Chine constitue le premier débouché

Forte progression des exportations vers la Chine

contre 16 %, et 12 % contre 8 % pour les volumes). Le poids du
Languedoc­Roussillon dans les exportations françaises de vins AOP
vers les USA (hors Champagne) augmente donc, même s’il reste très
minoritaire (8,4 % en volume et 4,7 % en valeur). Le prix moyen vers
cette destination est assez élevé (5,1 €/l en 2015). En effet, le prix
moyen des vins rouges et rosés (très majoritaires) est plus élevé
qu’en moyenne et la Blanquette de Limoux (vin à forte valorisation),
représente 15 % des AOP achetés par les Etats­Unis (contre 5 % en
moyenne).
À l’inverse, certaines destinations, à l’instar du Canada et de certains pays
européens, s’avèrent moins porteuses qu’en 2014. Par exemple,
l’Allemagne, à la 3ème place du palmarès en terme de volumes, a très
fortement réduit ses achats (­ 22 % en volume et ­18 % en valeur en un an).

Part du Languedoc­Roussillon dans les exports

* : hors Champagne
Les évolutions sont en nombre de points.
Note de lecture : en 2015, le poids du Languedoc­Roussillon dans les exportations françaises de vins AOP (hors Champagne) vers l'Allemagne est de : 14,5 %

Source : traitements Sriset d'après Douane ­ publication du 5 février 2016
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Répartition des vins AOP et IGP produits en Languedoc­Roussillon et exportés
La ventilation est faite selon les volumes exportés

VVOOLLUUMMEESS

JP : Japon
CH : Suisse
US : Etats­Unis
CA : Canada
CN : Chine
BE : Belgique
GB : Royaume­Uni
NL : Pays­Bas
DE : Allemagne
AA : reste du monde

Source : traitements Sriset d'après Douane ­ publication du 5 février 2016
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Répartition des vins AOP et IGP produits en Languedoc­Roussillon et exportés
La ventilation est faite selon les valeurs exportées

VVAALLEEUURRSS

Source : traitements Sriset d'après Douane ­ publication du 5 février 2016
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