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BPI FRANCE
Solutions de financement à l’international

INFORMATIONS  DU CONTACT

Sites internet :       https://www.bpifrance.fr

Personnes en charge : 

Directrice Régionale : Anne-Cécile BRIGOT-ABADIE
Chargé d’affaire International : Sébastien RUL

Adresse e‐mail : sebastien.rul@bpifrance.fr

Numéro de téléphone : 05 61 11 52 15

PRESENTATION

Bpifrance,   la  Banque  Publique  d’Investissement,  accompagne   les  entreprises  françaises  en

investissement (prise de participation) ou en offrant des solutions de financement pour soutenir leurs

projets. Le rôle de Bpifrance est de dynamiser et de  rendre plus compétitive l’économie française.

Avec  ses  47   implantations  régionales,  Bpifrance  propose  un  continuum  de  financement  adapté  à

chaque étape clé de l’entreprise en soutenant :

 L’innovation  depuis   le   financement   de   la   R&D   jusqu’au   renforcement   du   capital   des

entreprises innovantes ;

 L’investissement  des  entreprises  par  le   financement  ou  des  apports  en  fonds  propres  en

partenariat avec les banques et/ou investisseurs ;

 Le financement des projets les plus risqués par des apports en garantie ;

 Le développement de l’export, source de croissance pour les entreprises et l’économie, grâce

à des solutions de garanties, d’assurances, et de financements ;

 L’esprit d’entreprise par ses actions d’accompagnement, aux côtés des acteurs territoriaux.
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OUTILS MIS A DISPOSITION

A l’export, Bpifrance propose :

 Compétitivité des entreprises
‐ Financement de projets collaboratif à 
l’international (Eurostars) ;
‐ Label EUREKA (soutien à la coopération 
technologique européenne).

 Accompagnement à l’international
‐ Missions d’accélérations à l’international  
‐ Missions à l’étranger (IMPACT USA, Pass 
French Tech…) ;
‐ Accompagnement développement Export avec
Business France.

 Financement 
‐ Crédit export (financement d’acheteurs 
étrangers) ;
‐ Prêts sans garantie (financement du 
développement d’entreprise française).

 Garanties et assurances l’export

‐ Garantie des projets à l’international 
‐ Garantie sur les financements bancaires
‐ Assurance prospection à l’international ;
‐ Assurance change ;
‐ Assurance investissement ;
‐ Garantie aux banques ;
‐ Garantie des cautions et des préfinancements 
‐ Assurance‐Crédit.

ATELIER 2 => Quel Marché à international pour mon product      ?
Intervention : Sébastien RUL – Chargé d’Affaires International
Souhait Bpifrance sur le thème de l’atelier : Mise en avant de l’assurance prospection.
Comment financer et sécuriser la démarche de prospection des entreprises.
Ça marche comment ? comment puis‐je en bénéficier ?

ATELIER 4 => Comment consolider mon implantation      ?
Intervention : Anne‐Cécile BRIGOT – Directrice Régionale
Souhait de Bpifrance sur le thème de l’atelier : Mise en avant de la Garantie des Projet à l’International, et du
Prêt Croissance Internationale.

L’implantation sur l’étranger peut se faire par : 

 Ouverture de filiales, et donc les retours sur investissement peuvent être moins rapide que prévu. OU

 Croissance externe sur le pays ciblés

Question 1 : Comment bénéficier d’une ressource financière souple à mettre en place et sur une durée longue ?
Réponse : Le Prêt Croissance International

Question 2 : Comment sécuriser les apports en fond propre que je vais injecter dans ma filiale étrangère. En cas
de défaillance de la filiale comment puis‐je protéger mon groupe en France.
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