
Devenez l’acteur du développement d’une 
entreprise ! 

Le commerce, une filière qui recrute !

83% de réussite aux examens supérieurs

Plus de  92% d’emploi pour les jeunes diplômés de 
l’enseignement agricole

Possibilité de poursuivre vos études 
en Licence, en Master ou en préparant 

un diplôme d’ingénieur

      BTSA 
Technico – Commercial



Vous former à quoi ? 
Aux métiers du commerce et de la distribution de 
produits issus ou à destination des filières agricoles, 
forestières et de la transformation alimentaire mais 
aussi des univers de la jardinerie et de l’animalerie : 
développement commercial, négociation, gestion d’un 
espace de vente physique ou virtuel, management…

Dans quel secteur d’activités, quel type 
d’entreprises ?

Filière bois : Exploitants, coopératives et groupements 
forestiers, menuiseries-ébénisteries, entreprises de 
construction de bâtiments en bois, grandes surfaces 
de bricolage, entreprises de négoce et sociétés 
d’import-export, centrales d’achat.
Vins, Bières et Spiritueux : Exploitations viticoles/
cidricoles, brasseries, distilleries, caves coopératives, 
négociants, courtiers, magasins spécialisés, grandes 
surfaces alimentaires.
Jardinerie et Animalerie : libre-service agricoles, 
exploitations horticoles, grandes surfaces alimentaires 
ou de bricolage.
Biens et Services : Semenciers, constructeurs de 
matériels et équipements, fabricants d’engrais et 
amendements, de nutrition animale ou de produits 
d’élevage, distributeurs (coopérative, négoce).
Alimentation et boissons : Grandes surfaces 
alimentaires, commerces indépendants, magasins de 
producteurs.

Pour quel métier ? 
Selon les spécificités de l’entreprise, votre expérience 
et votre motivation, vous pourrez être :
Technico-commercial en agriculture
Attaché commercial en matériel agricole
Assistant commercial
Agent commercial, Acheteur-vendeur
Responsable caveau, Courtier en vin
Responsable de rayon.



Les atouts pour réussir  
Vous vous intéressez à :
Bois, Vins, Boissons, Jardinerie, Animalerie, Agriculture, 
Alimentation, Challenge, Conseil, Gestion d’entreprise, 
Marketing.
Vous avez des dispositions pour : 
Ecoute, Empathie, Argumentation, Compromis, Négociation, 
Communication, Collaboration, Animation d’équipe. 

 

Les conditions d’accès à la formation :
Être titulaire d’un diplôme de niveau 4 (baccalauréat général, 
technologique, professionnel ou équivalent reconnu en France). 

Le diplôme
12 à 16 semaines de stage en formation initiale scolaire (mobilité 
Erasmus+ possible)
ou 54 semaines en entreprise, en formation en apprentissage.
L’examen comporte  huit  épreuves  obligatoires, trois  
concernent  les capacités  du  tronc commun et cinq les 
capacités professionnelles propres à la spécialité.
Les différentes modalités d’organisation des épreuves sont :

-  soit par  combinaisons  entre  des  évaluations  ponctuelles  
terminales  (EPT)  et  des  évaluations certificatives en cours 
de formation (ECCF) 
-  soit par des évaluations certificatives en cours de formation 
(ECCF) pour les candidats inscrits dans un établissement 
habilité à mettre en œuvre une organisation semestrialisée.

S’informer sur les formations ?
 
Le site laventureduvivant.fr

 
www.educagri.fr
chlorofil.fr/diplomes/secondaire/btsa/tc
agriculture.gouv.fr/metiers-et-formations 
www.onisep.fr
www.agrorientation.com
www.meformerenregion.fr
www.parcoursup.fr

https://www.laventureduvivant.fr/
https://chlorofil.fr/diplomes/secondaire/btsa/tc
https://www.onisep.fr/
https://www.agrorientation.com
https://www.meformerenregion.fr/
https://www.parcoursup.fr/
https://www.facebook.com/laventureduvivant
https://www.instagram.com/laventureduvivant/
https://www.youtube.com/channel/UCnRPDBdmEl5ikkeL4VX8hfw
https://www.snapchat.com/add/min_agriculture
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